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Bern

McDonald's

Franchining - ein Erfolgsrezept?
Besuchen Sie unseren
Businesstreff




Bern | Ausgabe 4

LBOX

PRAKTISCH | STABIL LEICHT

» ROLLBOX MIT

ausziehbarem Alu-Teleskopgriff inkl. Stabilisierungsstreben.
Dazu eine schwarze Kunststoffbox mit Leichtlaufrader aus-
geriistet und einem zusatzlichen Verschlussdeckel.

Ist schnell aufgebaut, wie auch wieder zusammenlegbar.
Ist universell einsetzbar, ideal als Einkausfs-, Transport-
oder Aufbewahrungsbox

Produktinformationen:

Gewicht ca. 3,2 kg | Spurbreite ca.45 cm | Raddurchmesser ca. 7. cm
Hohe/ausgefahrenen Teleskopgriff ca.100 cm

Masse Rollbox: offen ca. 42x40x36,5 cm | zu ca. 45x40,5x8 cm

Firma

Vorname/Name

Strasse

Ort

Tel.

» » » IHRE KUNDENANGABEN AUSFULLEN UND FAXEN ODER SENDEN

Jetzt profitieren und bestellen unter folgender Adresse per Post, Fax, Mail oder Telefon:

Your Mail GmbH
International Newspaper
Freiburgstrasse 384

CH-3001 Bern Your Mail
Fax 0848 445501 Newspaper Service
Tel 0848 445500

info@newspaper-service.ch


mailto:info@newspaper-service.ch
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Bern

Franchising bei McDonald’s

Donnerstag, 28. September 2017, 17.45 Uhr

Bereits ein Jahr nach der Griindung von McDonald’s vergab
Griinder Ray Kroc acht seiner neun Restaurants an Franchise-
nehmer. Franchising — das Erfolgssystem von McDonald’s — hat
auch aus vielen anderen bekannten Marken das gemacht, was sie
heute sind. Thomas Mosimann, Finance Manager und mitverant-
wortlich fir das Franchising von McDonald’s Schweiz, gibt einen
Einblick hinter die Kulissen des bekannten Weltkonzerns und
erklart wie das Geschéaftsmodell Franchising bei McDonald’s zu
einer Erfolgsgeschichte wurde. Im Anschluss besteht die M&g-
lichkeit, an einer Fihrung durch das McDonald’s Restaurant
Wankdorf teilzunehmen.

Anmeldung bis 22. September 2017 per Email an werro@wirgruppebern.ch
oder Uber www.wir-network.ch/bern. Bei Frage Telefon 077 480 73 28.
lhre Anmeldung ist verbindlich

Ich nehme Teil []

Anzahl Personen:

Name/Vorname

Firma

Adresse/PLZ/Ort

Telefon Mail

WIR-Network Bern Mitglied Llja [Inein

Wo
Skylounge, BSC YOUNG BOYS,
Papiermihlestr. 71, 3022 Bern

Programm
17.45 Uhr
Eintreffen der Gaste

18.15 Uhr
Begriussung, WIR Bank News

18.25 Uhr
Referat Thomas Mosimann,
Finance Manager McDonald’s

19.15
Besichtigung McDonald’s Res-
taurant Wankdorf und Apéro



mailto:werro@wirgruppebern.ch
http://www.wir-network.ch/bern
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Businessitreff
28. Juni 2017
Meyer Burger, Gwatt
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Am Mittwoch, 28. Juni 2017 Morgens
um 10.00 Uhr trafen sich Uber 30
Mitglieder der WIR Network Gruppe
Bern in Gwatt bei Thun bei der Firma
Meyer Burger AG, Solar Technology.
Da die Fuhrung durch die Firma am
Morgen stattfand, durften wir zuerst
bei Café und Gipfeli einen ersten Ein-
blick erhalten. Raphael Stoffel infor-
mierte kurz Uber die neuesten Akti-
vitdten der WIR Bank. Danach stellte
er Michael Hibner vor, welcher neuer
Filialleiter der WIR Bank Bern ab dem
01. Juli 2017 wird. Michael Hibner
stellte sich kurz vor. Wir wiinschen
Herrn Hibner alles Gute als neuen
Filialleiter.

Danach Ubernimmt Michelle Wenger
die Leitung. Die Firma beschéftigt
in der Schweiz, Standort Thun zirka
300 Mitarbeiterlnnen. Weltweit sind
es zirka 1500 Angestellte. Danach
werden wir in drei Gruppen eingeteilt
und lassen uns die verschiedenen
Stationen der Produktion von Solar-
zellen erklaren.

Die Firma Meyer Burger bildet in den
verschiedensten Berufen junge Leute
aus, welche dann in der Firma auch
weiterbeschéaftigt werden.

Da in dieser Zeit der Fihrung gear-
beitet wurde, haben wir einen tollen
Einblick in die Produktion der Solar-
zellen erhalten. Vom Moment an, in
welchem vom Ingot Uber den Wafer,
die Zelle, das Modul bis hin zum fertig

installierten Solarsystem die diversen
Arbeitsprozesse durchgefiihrt wer-
den. Uberall wurde emsig produziert
und wir haben sehr viele interessante
Eindriicke mitgenommen.

Nachfolgend einige Infos. Die Firma
Meyer Burger AG, ist ein fihrendes
und weltweit aktives Technologieun-
ternehmen flr innovative Systeme
und Prozesse auf Basis von Halb-
leitertechnologien. Ihr Fokus liegt
auf der Photovoltaik (Solarindustrie).
Gleichzeitig setzt das Unternehmen
seine Kompetenzen und Techno-
logien auch in Bereichen der Halb-
leiter- und Optoelektronik-Industrie
sowie in ausgewahlten anderen Hig-
hend-Markten flr Halbleitermateriali-
en ein. Mit Prazisionsprodukten und
innovativen Technologien hat sich
das Unternehmen in den letzten zehn
Jahren einen Spitzenplatz in der Pho-
tovoltaik erarbeitet und sich als inter-
nationale Premium-Marke etabliert.
Das Spektrum an Systemen, Produk-
tionsanlagen und Dienstleistungen
entlang der Wertschépfungskette in
der Photovoltaik umfasst die Prozes-
se Wafering, Solarzellen, Solarmo-
dule und Solarsysteme. Durch den
Fokus auf die gesamte Wertschop-
fungskette schafft das Unternehmen
einen klaren Mehrwert beim Kunden
und differenziert sich gegentber ih-
ren Konkurrenten.

Das umfassende Angebot wird durch
ein weltweites Servicenetzwerk mit

Ersatz- und Verschleissteilen, Ver-
brauchsmaterial, Prozesswissen,
Wartungs- und Kundendienst, Schu-
lungen und weiteren Dienstleistungen
erganzt. Meyer Burger ist in Europa,
Asien und Nordamerika in den jewei-
ligen Schllisselmarkten vertreten und
verfliigt Uber Tochtergesellschaften
und eigene Servicecenter in China,
Deutschland, Indien, Japan, Korea,
Malaysia, Niederlande, Schweiz, Sin-
gapur, Taiwan und den USA. Gleich-
zeitig bearbeitet das Unternehmen
auch intensiv die neuen PV Markte
in Stidamerika, Afrika sowie im arabi-
schen Raum.

Um 12.15 Uhr treffen sich dann wie-
der alle Gruppen zum Apéro. Danach
kdnnen wir uns bei einem feinen Mit-
tagessen stéarken.
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= = =— Buchfuhrung

-, Steuerberatung
&“‘EﬁmsWirtschaﬁsprﬁfung

COT Treuhand AG « 3250 Lyss * www.cot.ch

l

| 100% WIR

Brillen, Sonnenbrillen,
Sportbrillen, Kontaktlinsen,
Feldstecher und Zubehor.

optik-batschi

Gerechtigkeitsgasse 651 CH-3011 Bern
Tel 03131120 40 1 Fax 031 311 34 90 | www.optik-boetschi.ch

Unsere Offnungszeiten
Mo Geschlossen I Di-Fr 09.00 bis 18.30 Uhr 1 Sa 09.00 bis 16.00 Uhr



http://www.optik-boetschi.ch/
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Vollblutbanker und Tiefseetaucher
Michael Hubner ist der neue Rilialleiter
der WIR Bank in Bern

Seit dem 30. Juni 2017 ist Michael Hiibner neuer Filiallei-
ter in Bern. Sein aktuelles Handicap im Golf ist 17.8 — kein
Handicap hat er auf beruflicher Ebene: mit seiner langjah-
rigen Bank- und Fiihrungserfahrung hat er beste Voraus-
setzungen fiir die grosse Herausforderung.

Michael Hibner (44) ist ein «Vollblut-
banker». Nach dem Abschluss des
Wirtschaftsgymnasiums startete er
seine berufliche Karriere mit einem
Praktikum bei der damaligen Schwei-
zerischen Bankgesellschaft. Seither
ist er der Bankbranche treu geblie-
ben — mit Ausnahme eines kurzen In-
termezzos bei einer Informatikfirma,
die aber auch wiederum hauptsach-
lich Dienstleistungen fur die Finanz-
branche erbrachte.

Nebst zahlreichen internen Fachkur-
sen und Fdhrungslehrgdngen hat er
insbesondere auch die Ausbildung
zum Finanzplaner mit eidgendssi-
schem Fachausweis absolviert.

Im Laufe seiner Uber 20-jahrigen
Berufskarriere konnte Michael Hlb-
ner auf vielen Gebieten vertiefte Er-
fahrungen sammeln, vor allem in
der Kundenberatung, in der Markt
bearbeitung und als Geschaftsstel-
lenleiter. Zuletzt leitete er wahrend
acht Jahren die Geschéftsstelle der
Valiant Bank AG in seinem Wohnort
Neuenegg.

Aus reiner Neugier

Zum ersten Mal hat Michael Hubner
wahrend seiner Gymnasialzeit vom
WIR-System gehdrt, sich jedoch
nicht weiter damit auseinanderge-
setzt. Als er Mitte 2016 von einem
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network WIR-Messe Zurich

An der grossten WIR-Netzwerk-
Veranstaltung teilnehmen.

Es hat noch freie Standplatze!
Mail an info@wmzag.ch genugt.

74. WIR-Messe Ziirich mit Gastregion Atlantik-Kanada

23. bis 26. November 2017, Messe Zlrich-Oerlikon

Halle 5 und 6: Do 16 — 21 Uhr | Fr 10 — 19 Uhr | Sa 10 - 19 Uhr | So 10 — 18 Uhr
Halle 7 Do 16 — 21 Uhr | Fr 12 - 21 Uhr | Sa 12 - 21 Uhr | So 10 - 18 Uhr

www.wmzag.ch


http://www.wmzag.ch/
mailto:info@wmzag.ch

Headhunter — Meister Networks/
Executive Search, Muri (10% WIR) -
angefragt wurde, war seine erste Re-
aktion: «\WIR Bank? — Kenne ich vom
Namen her, aber sonst ...?7».

Aus reiner Neugier — ohne Wech-
selabsichten — nahm Michael Hibner
am Erstgesprach teil. Dort wurde sein
Interesse geweckt. Nun wollte er die-
se Aufgabe Ubernehmen und erhielt
schliesslich den Zuschlag.

Bei einem intensiven Ausbildungs-
gang bei der WIR Bank in Basel und
einer sorgfaltigen Einarbeitung durch
den Regionenleiter und bisherigen
Filialleiter Raphael Stoffel lernte Mi-
chael Hubner das WIR-System mit
all seinen Facetten kennen und war
bestens darauf vorbereitet, am 30.
Juni die Leitung der Filiale Bern zu
Ubernehmen.

Klein und innovativ

«Die Umstellung von meiner letzten
Arbeitgeberin zur WIR Bank fiel mir

25 JAREN!

Daniel Wegmiiller AG | Tel. 031 763 33 33

leicht», erklart Michael HUbner, «die
WIR Bank ist klein, aber fein und sehr
innovativ. Die Du-Kultur tUber séamt-
liche Hierarchiestufen hinweg er-
leichtert die Kommunikation und den
Zugang zu allen Stellen.» Das Ein-
satzgebiet der Filiale Bern ist deutlich
grosser als bei seiner friiheren Stelle;
es umfasst den ganzen Kanton Bern
sowie den deutschsprachigen Teil
des Kantons Freiburg. Mit 12 statt
3 Mitarbeitenden ist auch das Team
der Filiale Bern grosser als es jenes
in Neuenegg war.

«Vorher war ich einer von 80 Ge-
schéftsstellenleitern, heute bin ich ei-
ner von 7 Filialleitern», erklart Michael
Hlbner, «da wird man anders wahr-
genommen.» Ein weiterer grosser
Unterschied: Wahrend es vorher 80%
Privatkunden waren, sind es heute
fast ausschliesslich Geschafts- und
Firmenkunden. Diese Tatsache be-
deutet fir Michael Hibner — zusam-
men mit dem einmaligen WIR-Sys-
tem - eine besonders interessante
Herausforderung.
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«Die WIR
Bank st
klein, aber
fein und sehr
mnovativ.»

MMMM

Der 44-jahrige Michael Hubner be-
zeichnet sich selbst als «Landei»,
der praktisch sein ganzes Leben in
Neuenegg gewohnt hat. «lch spre-
che die Sprache des Kunden», erklart
Michael Hibner, «die Kommunikation
und gute Menschenkenntnisse geho-
ren zu meinen Starken.» Er habe in
seinen 23 Jahren bei verschiedenen
Banken viele Vorgesetzte gehabt,
aber nur wenige, die wirklich Inter-
esse an ihren Mitarbeitern gezeigt
hatten. Michael Hibner erwahnt die
vier M (MMMM): «Man muss Men-
schen mdgen - dies gilt sowohl fiir
die Kundschaft wie auch fir die Mit-
arbeiter.»

«Die Filiale Bern soll einen wichtigen
Beitrag zur positiven Entwicklung der
WIR Bank leisten», erklart Michael
Hibner, der dabei auf ein gut moti-
viertes Mitarbeiterteam z&hlen kann
(s. Kasten). «Nicht nur die Berater
sind sehr wichtig — ohne Assistentin-
nen lduft bei uns nichts», betont Mi-
chael Hibner.

Tochter, Reisen, Golf,
Tauchen ...

Die Freizeit von Michael HUbner ist
gut ausgeflllt mit familidren Aktivita-
ten — er hat zwei Téchter — und zahl-
reichen Hobbys. Unter anderem reist
er gerne — auch in Kombination mit
anderen Hobbys: Er spielt Golf mit
Handicap 17.8, taucht z. B. im Golf
von Akaba - er hat schon Utber 200
Tauchgénge in verschiedenen Welt-
meeren durchgefihrt — und absol-
viert im Winter ein ziemlich intensives
Boxtraining.

Roland Schaub
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Saison-Aktion

Verbringen Sie mehr Zeit
iIm BUro als zuhause?

Berther Biiromdbel GmbH |

Aktionspreis gultig bis Ende August 2017

T +41 317210854 | info@bertherag.ch | berther-bueromoebel.ch

Steh-Sitztisch HBB 1

- elektrisch héhenverstellbar

-+ mit Einzelhub

- B160 T 80 H 73-120 cm

- Bedienelement Auf / Ab

- inkl. Kabelkanal

- Tischplatte in Kunstharz (grau oder weiss)
- Gestell silber

- Fr. 999. — (exkl. MwSt)

Steh-Sitztisch HBB 2

- elektrisch héhenverstellbar
- mit Doppelhub
- B180 T80 H 62-127 cm
- Bedienelement Memory
inkl. Kabelkanal
+ Tischplatte in Kunstharz (grau oder weiss)
- Gestell silber
+ Fr.1349. — (exkl.MwSt)



mailto:info@bertherag.ch
http://berther-bueromoebel.ch/
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@ network Bern

WERDEN SIE MITGLIED!

SIE PROFITIEREN

..von Kontakten zu Gleichgesinnten
..von wichtigen, interessanten Verbindungen

...von lehrreichen Veranstaltungen

.. von der kostenlosen Mitgliedschaft (als aktives WIR-Mitglied)

WIR freuen uns auf Sie!

Beitritterklarung
Bitte vollstandig ausfillen und mailen oder senden an: Rolf Laderach, Bdsigenstrasse 14, 3177 Laupen
oder rolf@laederachs.ch

Firma Zusatz

Name Vorname Geburtsdatum
Adresse PLZ/Ort

Telefon G Mobile

E-Mail Webseite

Branche Annahmesatz

Kundennummer WIR-Teilnehmer seit

Ort und Datum Unterschrift

Ich bin damit einverstanden, dass das oben genannte WIR-Netzwerk mit der WIR Bank zum Zweck einer effizienten
administrativen Abwicklung ihrer Aufgaben gegenseitig meine/unsere Mitgliederdaten (keine Vermégens- und Konto-
saldodaten) austauschen.

1


mailto:rolf@laederachs.ch
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der eine Immobilie verkaufen will?

’

den
Sachdienliche Hinweise werden grossziigig* belohnt.

ie jeman

Kennen S

*Sje erhalten CHF 1'000.—, wenn wir lhre vermittelte Immobilie verkaufen kdnnen.

Weitere Standorte:

Von Schwanau Immobilien AG

Gartenstrasse 22, 8702 Zollikon

Mihlegasse 2, 4600 Olten
0313181919 vonschwanau.ch

Stauffacherstrasse 145, 3014 Bern
Von Werdt-Passage 3, 3011 Bern


http://vonschwanau.ch/

